MUDRY PODNIKATEL'SKY PLAN: Vas kompas k uspechu

Tento pldn nie je byrokratickd formalita. Je to Zivy dokument, ktory vam poméZe udrZat jasny smer, robit
sebavedomé rozhodnutia a podnikat s nadhladom. Viyplrite ho dprimne a vrdtte sa k nemu vZdy, ked'sa budete
potrebovat zorientovat.

1. MOJA ViZIA A POSLANIE: Kam kra¢am a preco?
Zadefinujte svoju "severnu hviezdu". Co je ten hlavny zmysel vdsho podnikania a kde sa vidite o rok?
Moje "Pre¢o": (Co je hlavna myslienka a hodnota, ktort chcem svetu priniest?)

Moja Vizia (O rok): (Ako bude moje podnikanie vyzerat? Kolko klientov chcem mat? Aky pocit chcem mat z
prace?)

2. MOJ IDEALNY KLIENT: Komu menim Zivot?
Podnikanie je o vztahoch. Kto je ten ¢lovek, ktorého problémy dokdZete vyriesit najlepsie?
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Profil klienta: (Napr. ,Kreativec na volnej nohe”, ,,Maly e-shopar®, ,,Zacinajlca konzultantka®..)
Jeho najvacsia bolest/problém: (Co ho v stvislosti s vasou oblastou najviac trapi?)
Moje riesenie: (Ako presne mu moja sluzba alebo produkt pomoéze?)

3. MOJA JEDINECNOST: Preco prave ja?
Preco by si mal klient vybrat vds a nie konkurenciu? V ¢om je vasa sila a inakost?
Moja "Superschopnost": (V ¢om som naozaj dobry/a? Co mi ide s lahkostou?)

Moja konkurenéna vyhoda: (Co robim inak, lepsie alebo zrozumitelnejsie?)

4. MOJA FINANCNA HYGIENA: Poriadok v &islach
Bez pevnych zdkladov sa hrad zruti. Majte jasno vo svojich ndkladoch a cieloch.
Fixné mesacné naklady: (Najom, softvér, odvody, telefén, uctovnictvo...)

Cielovy mesaény obrat: (Kolko musim zarobit, aby som pokryl/a naklady a mal/a zisk?)
Moja cenotvorba: (Odzrkadluje moja cena moju expertizu a hodnotu pre klienta?)

5. CESTA K SVETU: Ako sa o mne dozvedia?
Ako sa spojite so svojimi idedInymi klientmi? Kde vds ndjdu?

Hlavny komunikacny kanal: (Kde sa moji klienti prirodzene nachadzaju? LinkedIn, Instagram, osobny blog,
networking?)

MGj prvy krok dnes: (Aku jednu konkrétnu vec urobim, aby ma bolo vidiet?)

6. ANALYZA RIZiK: Plan B pre pokojny spanok
Mudry podnikatel je pripraveny aj na neCakané situdcie.
Riziko: (Co ak stratim klti¢ového klienta? Co ak sa zmeni legislativa?)

Moje rieSenie/Priprava: (Mam finanénu rezervu? Mam spolahlivého partnera pre poradenstvo?)

4 AKO TUTO SABLONU POUZIVAT:
1. Vytlacte siju na jeden list papiera. (Majte ju stale na ociach).
2. Dopiliite si odpovede ruéne. (Proces pisania vam pomoze utriedit myslienky).
3. Razza $tvrtrok ju revidujte. (Aktualizujte svoje ciele a stratégie).
Prajeme vam vela Uspechov na vasej ceste k mudremu podnikaniu! Tim SRO midro
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